LOTTA ALLA DESERTIFICAZIONE

Crollo a picco degli sportelli bancari
«Ora serve un patto con i Comuni»

Caldari, presidente di RivieraBanca:
«Dai sindaci aiuti sulla logistica,
la tesoreria e il numero di soci»

RIMINI

ADRIANO CESPI

Un fenomeno in forte e preoc-
cupante espansione quello
della desertificazione degli
sportellibancari. Cherischiadi
privare borghio piccole comu-
nita di un servizio essenziale
peril cittadino.

E' che sta preoccupando an-
che il mondo del Credito coo-
perativo, nonostante la que-
stione dell'inaridimento credi-
tizionon investa, per ora, le
Bec. «Che perdono solo spor-
telli dovuti alla sovrapposizio-
ne, causate dalle fusioni», pre-
cisa Fausto Caldari, presidente
di RivieraBanca, che lancia u-
napropostamirataad arginare
ilproblema: «Siad un patto tra
banca e sindaci per progettare
nuove collaborazionie contra-
stare, cosi, questa desertifica-
zione». Forti anche del succes-
so che hanno le Bec nel «saper
coniugare I'innovazione digi-
tale con la permanenza e di un
presidio fisico sul territorio».

Spiega ancora Caldari: «E’
necessario programmare un
incontrofra banca e sindacidei
Comuni che sono soggettialri-
schio desertificazione banca-
ria con il supporto dei sindaca-
ti e delle associazioni di cate-
goria per progettare insieme
nuove sinergie. La banca, dun-
que, potrebbe assumersi la re-
sponsabilita perla fornitura
del servizio e della sicurezza,
I'amministrazione comunale,
invece, quella relativa alla lo-
gistica, l'operativita di tesore-
ria e garanzia numero disocie-
ventualmente necessari».

Va detto, infatti, che, come sot-
tolinea lo stesso Caldari, Rivie-
raBanca, istituto di credito
cooperativo che tramite 46 fi-
liali operatrale province di Pe-
saro Urbino, Rimini e Forli-Ce-
sena, «in questi primi mesi del
2023 conferma gli ottimi risul-
tati del 2022 e li migliora». «Si
ribadisce, infatti — continua il
presidente - I'ottimo stato di
salute dell’istituto sotto 1'a-
spetto reddituale, patrimonia-
le, ediqualitadel credito, e vie-
ne rimarcatal’azione a soste-
gno delle piccole e medie im-
prese».

Aiuti agli alluvionati

Importante, poi, ¢ stato I'inter-
vento di RivieraBancaa favore
delle popolazioni servite. «Ri-
vieraBanca - osserva Caldari -
non ha fatto mancareilproprio
sostegno e lapropriavicinanza
alterritorio. Lo ha fatto conce-
dendo credito afamiglie ed im-
prese, cercando di venire in-
contro alle mutate esigenze
dovute al cambiamento della
situazione economica, e desti-
nando nei primi S mesidell'an-
no 800milaeuro afavore diini-
ziative sociali, culturali e spor-

LA STRATEGIA COMUNE
DAADOTTARE

«E’necessario
programmare un
incontroconilsupporto
disindacatie
associazionidi categoria
per nuove sinergie»

Fausto Caldari, presidente di RivieraBanca, interviene sulla diminuzione degli sportelli bancari

tive. E’ proprio nelle difficolta,
infatti, che emerge 'attualita
del modello dibanca di rela-
zione ad ispirazione mutuali-
stica. Anche se si fa sentire
sempre piu forte il tentativo
delle autorita bancarie a for-
mulare direttive e stabilire
nuove regole cheorientino an-
che gliistitutidi credito coope-
rativo alla massimizzazione
delreddito attenuandoivalori
della cooperazione».

La digitalizzazione

Ma non solo. Altro fondamen-
tale intervento é stato quello a
sostegno delle aree alluviona-
te della Romagna e di Pesaro
Urbino. «In accordo con la ca-
pogruppo lccrea — precisa an-
cora il presidente - RivieraBan-

ca ha stanziato un plafond im-
portante a favore dei territori
colpiti dal maltempo. E le no-
stre 46 filiali saranno a disposi-
zione per indicare il percorso
piu adatto alle singole esigen-
ze e per facilitare I'accesso alle
misure regionali e nazionali
messe in campo a favore delle
popolazioni colpite».

GLISCENARI
ECONOMICI

«Credito afamiglie ed
imprese, siamo venuti
incontro allemutate
esigenzedovuteal
cambiamentodella
situazione economica»

_

Infine un occhio all'innova-
zione in termini di servizio of-
ferti. Chiosa Caldari: «Il pro-
gressivo orientamento alla di-
gitalizzazione ¢ ormai inarre-
stabile ma noinon siamo del
tutto pronti. Per creare meno
disagi alla clientela e progres-
sivamente abituarla all'utiliz-
zo delle nuove apparecchiatu-
re tecnologiche, quindi, sareb-
be opportuno promuovere
corsi di aggiornamento. Per-
ché se uno sportello non é so-
stenibile sotto l'aspetto econo-
mico si puo anche chiudere,
masopprimerloperché guada-
gna meno della media di altri
sportelli ¢ un’altra cosa. Non si
puo fare anche se altri gruppi
bancarilo fanno».
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